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LOS MULTIPLICADORES DE EMPLEO E INGRESO DE LAS FIRMAS 936
OPERANDO EN PUERTO RICO

Por: Angel L. Ruiz Mercado, Ph.D.*

I. INTRODUCCION: Definicién del Concepto de Multiplicadores

El andlisis de impacto o multiplicadores es una de las més
importantes aplicaciones que tienen los modelos de Insumo-Producto.
Los multiplicadores miden las repercusiones de los cambios en los
niveles de la demanda final sobre la produccifn, empleo e ingreso.

Segin la teoria Keynesiana de los multiplicadores, un aumento
en la inversién pfiblica o privada, aumenta el ingreso nacional en
una proporcién mayor que el aumento original en la inversibn. La
magnitud del aumento dependerd de la proporcibn que gastan los
consumidores por cada d6lar de ingreso adicional que estos reciben,
donde este dflar supuestamente se divide entre consumo y ahorro.

De acuerdo a la terminologfa usada en economfa, la magnitud del
multiplicador dependerd de la “"propensifén marginal al consumo".

Desafortunadamente, el tipo de multiplicador que comfinmente
se discute en la teorfa econfmica se refiere a los impactos sobre
los agregados econfmicos. La té&cnica de Insumo-Producto nos habi-
lita para llevar a cabo andlisis de impacto por industrias. Se
pueden computar tantos multiplicadores como industrias incluidas

en el cuadro de Insumo-Producto. Bajo este andlisis el ingreso,

*El autor es Catedr&tico en la Universidad de Puerto Rico,
Recinto de Rio Piedras, en la Facultad de Ciencias Sociales.



la produccién y el empleo varlarén en magnltudes que dependerén
de la industria en que se exper1ment6 el aumento inicial en la

demanda.1

Si se desea tener una aplicacibn analftica del cuadro de
Insumo-Producto en unién a datos de empleo, déménda final, pro-
duccibn e ingreso, se pueden obtener diferentes tipos de multi-
pl?cadores. Enrgenera%, estos se clasifican como: Multlpllcadores
de Produccién, de Ingreso y de Empleo. Los multlpllcadores de
empleo y los de ingreso se subd1v1den en dos clases, aquéllos que

,sélo toman en con51derac16n los efectos dlrectos e 1nd1rectos

gene:ados por cambios en la @emaqdauflnal de‘cualqulgr sector y
los que, adem&s, incluyen los efectqsrsobre_ingresos Yy empléo
inducidos por cambios en el consumo de las personas. Es deéi;,
estos Gltimos indican cudl serd el impacto directo, indirecto e
inducido,'sop:e empleo,e ;ngreso de un aumento en la demanda final
(excluyendo el consumo personal como parte de la demanda final)

para cualquier industria incluida en el cuadro de »Insumo-l?rodt,zcto‘,‘d

lPor'ejemplo el impacto sobre ingreso, produccién y empleo de un
aumento de un millén de dSlares en la demanda final por productos
de:nxa.y'badnjes puede ser muy diferente al aumento que genere

el mismo millén de dblares, pero esta vez iniciado en la industria

petroquimica.

%%ua;xﬁereﬁtnmu'elJmpmxn:uﬁhcuk:poreﬂ.ammum:dbme personas,
Este dbe ser eliminado de la demanda final (definida camo el consumo
de las personas, mis inversidn, mis gastos pGblicos, mis el balance
neto entre en;niacnstea1mpmiacuxms)<31nchnﬂo<xmolnwtcohmma
adicional en el cuadro de Insumo-Producto. Esta nueva columa junto
con la fila de salarios'y jornales le afiaden un "sector industrial®

- mis al cuadro de Insumo~Producto.
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: De ahi que los multiplicadores que se pueden derivar del anilisis de
Insumo-Producto se clasifican en tres grupos:

1. Multiplicador de produccibn
2. Multiplicador ‘de empleo

a. Tipo I

b. Tipo II
3. Multiplicador de ingreso

’ag Tipo I o

b. Tipo II

El multiplicador de produccibn és el que indica cuinta seri
la produccién (definida como las ventas intermedias m&s ‘las
finales) necesarias para satisfacer un d6lar de demanda final o
incrementos en la misma, por parte de cualquier industria incluida
en la matriz. También se puede‘usar‘este tipo de multiplicador
paravestimar el impacto sobre la economfa de los diferentes compo-
nentes de la demanda final. Por ejemplo, si se quiere saber cuinta
es la produccién necesaria para satisfacer el consumo de las per-
‘sonas (o componentes del mismo) se segrega dicho consumo de la
demanda final y se post-multiplica por la matriz de requisitos
directos e indifectds (véase ejemplo numérico m&s adelante).

Una forma f4cil de estimar este multiplicador para cada industria
individual, por d6lar de demanda final de su produccidén, es
sumando las cslumnas deila matriz'de fequisitos directos e -
indirectos. | | |

Este tipo de multiplicador es un buen indicador del grado
de interdependencia estructural entre cada sectorfy‘el resto de
los sectores de la economia. Sin embargo, desde‘e; punto de
vista del andlisis de impactos, los multiplicadores de ingreso y

de empleo son mucho més fitiles.



Los multiplicadores de empleo se clasifican en dos clases:

El Tipo I, se computa usando el "modelo abierto" y se define como
el cociente del coeficiente de empleos directos e indirectos sobre
el coeficiente de empleos directos. El multiplicador de empleo

de Tipo II se computa usando el "modelo cerrado"” de Insumo-Producto
y se define como el cociente del coeficiente de requisitos directos,
indirectos e inducidos sobre el coeficiente directo de empleo.

En relacibén con los multiplicadores de ingreso se computan de
igual forma que los de empleo s6lo que ahora se sustituyen los
coeficientes de empleo por coeficientes directos de ingresos
(salarios y jornales divididos por la produccibn) y se obtiene el
ingreso directo, indirectg e inducido por medio de los modelos
antes explicados.

Al excluir el_sector de "familias" de la matriz interindustrial,
el modelo de Insumo-Producto se conéce_como un "modelo abierto".
Si por el contrario se incluye &se .sector, se le denominaré:. .~
"modelo cerrado”. En este filtimo caso se supone que las familias
son un sector industrigl que suplen servicios laborables por los
~cuales devengan salarios y jornales y compran bienes de consumo
(duraderos, no duraderos.y se;vicios)°

En el multiplicador de Tipo I tanto el de ingreso como el
de empleo se ignoran los efectos inducidos por los gastos de
consumo que a su vez fueron inducidos por cambios en la demanda
final y la producciébn.

Este procedimiento tiénde a subestimar losvmultiplicadores
especialmente'para sectores industriales intensivos en mano de

obra y/o sectores que pagan altos salarios y Jjornales.



Por lo tanto, los multiplicadores de Tipo II ofrecen un cuadro més
realista de los impactos sobre ingreso y empleo de cambios en la demanda
final de los varios sectores incluidos en los cuadros de Insumo-
‘Producto. A continuacién se detalla la metodologia y resultados
- obtenidos de la estimacién de los multiplicadores para la economia

de Puerto Rico.

II. METODOLOGIA
Para estimar los multiplicadores de las firmas 936 se tomé

el dato de empleo para 28 sectores industriales 936 y se dividis
el mismo por sué'respectivas producciones formando asf{ los llama-
dos coeficientes directos de‘empleo (empiéadés por milldn de
d6lares de produccibn de las firmas 936).

| Luego de obtenerse los C6éficieﬁtés directos de"émpleo se
premultiplicén los 28 coeficientes por la matriz de requisitos
directos e indirectos.> El resultado de la multiplicacién son
los requisitos directos e indirectos de empleo por unidad de
demanda final. Si se simbolizan los requisitos directos de
empleo con la letra E y los requisitos directos e indirectos con
la letra L, haciendo uso de la matriz inversa se obtiene la
siguiente relacidn:

(1 "L = E(1-3) 1

3Matematicamente se forma un vector fila con los 28

coeficientes de empleo de las industrias 936 y con ceros
en los restantes sectores (el total de Sectores de la
matriz es de 93). Este vector se premultiplica por la
matriz inversa para asi obtener los requisitos directos
e indirectos (los coeficientes).



Si ahora se divide la L entre la E se obtiene un multiplicador de
empleo Tipo I el cual se detallawpara los cinco sectores en la

Tabla III, y se expresa en sfmbolos como:

(2) K, = £
donde K, es el multiplicador de empleo Tipo I.

"El multiplicador se interpreta de'lalsiguiente manera (ejemplo,
si el multiplicadot es 2.35): por cada 100 empleos directos;Que se
generan en la manufactura se obtienen 135 indirectos e inducidos
para un total de 235 empleos (directos e indirectos).

Para estimar el multiplicador de empleo de Tipo‘II se aumenta
la matriz de Insumo-Producto en un sector denominado como "sector
de familias". Esté sector se le anade a la matriz interindustrial
de la siguiente forma: el consumo de las personas de bienes dura-
deros, no duraderos y servicios se incluye como una columna adi-
cional en la matriz, elimin&ndose asi como componente de la demanda
‘final. Los salarios y jornales que antes eran incluidos en el
valor afadido se incluyen ahora como una fila adicional en la matriz.

El aumento en la dimensién de la matriz de 93 x 3 a 94 x 94
sectores conlleva el supuesto de que las familias son un sector
industrial o productivo como cualquier otro sector.

En este caso las familias suplir&n servicios laborales y sus
-insumos ser&n los bienes de consumo. Una vez llevade a cabo esta
operacibn matemitica se procede a multiplicar los requisitos
directos de empleo por la inversa aumentada de la matriz y el

resultado seréd un conjunto de coeficientes conocidos como requisitos

directos, indirectos e inducidos de mano de obra por millén de




de la demanda final). El cociente resultante de la divisién del

Gltimo grupo de coeficientes por .los requisitos directos se conoce
como el multlpllcador de empleo de Tlpo II.
En forma de sfmbolos:

(3) N = E(1-K) "1 .
donde: N son los rgquisitos directos,‘indirectos e inducidos por
unidad de demanda final (excluyendo de la demanda final el consumo
personal). E se define como en la .ecuacibn anterior, (Ifi)-; es

la inversa de la matriz aumentada en un sector adicional. Al igual
que-antes, dijvidiendo N/E d& como. resultado los multiplicadores
Tipo' II.que Se muestran en la Tabla V. 'En sfmbolos el multiplicador Tipo II
se define como:

(4) K, = N/E

Como se explicé antes, para obtener el multiplicador Tipo I
‘de ingreso, se separd del valor anadido el pago de salarios y
jornales y se dividi® por la produccibén, para asi obtener un coefi-
ciente directo de ingreso para cada uno de los 28 sectores
industriales 936. Este "vector" de coefidientes directos se pre-
multiplica por la matriz inversa (matriz de requisitos directos e
indirectos) y asf obtener los requisitos directos e indirectos de
ingreso o el ingreso directo o indirecto generado por millén de
délar de demanda final. Este iltimo vector se divide por el vector
de coeficientes directos y el cociente resultante se conoce como
multiplicador de ingreso de Tipo I.

Para obtener el multiplicador de ingreso de Tipo II, se
procede a agrandar la matriz exactamente de la misma forma en que

se hizo para obtener el multiplicador de empleo de Tipo II, una vez



invertida la matriz aumentada, la Gltima fila 48 los coeficientes’
de ingresos directos, indirectos e inducidos por millén de d6lares
de demanda final. Los 28 coeficientes de esta fila se dividen
por los coeficientes directos de ingreso para de esta forma cbtener
los multiplicadores de ingreso 'de Tipo II.

Ambos multiplicadores de empleo e ingreso, de Tipo 1II, captan
la generacidén de empleo y de ingreso inducido por los aumentos en
el consumo personal, cuando este iltimo se incluye como parte de

la matriz interindustrial (como sector end&geno) .

Matemdticamente:
(5) Y= w(r-a) "L
(6) Y, =M,
' W
donde:
W = a los salarios divididos por la produccidén

(coeficiente directo de ingreso))

[
]

1 a los coeficientes de salarios directos e indirectos

=
U]

1 al multiplicador Tipo I de ingreso

De la misma forma el multiplicador Tipo II se deriva usando

las siguientes dos relaciones:

MY, = WI-R)
(8) M, = Y,
w

III. ANALISIS DE LOS RESULTADOS
A continuacifn se presentan los resultados de nuestras
-estimaciones para'28 sectores de la manufactura 936.

- La Tabla 1 presenta los multiplicadores Tipo I. Estos
multiplicadores operan en el corto y mediano plazo. A mds largo



plazo, una. vez-se»gasta pqrte del ingxeso recibido (en forma de .
salarios y jornales) en bienes de consumo, entra en operacién el
~multiplicador Tipo II.4 'ﬁste Gltimo mulglpllcador toma en consi-
deracifén los impactos lnduc;dos‘porvla.demanda-pq;;b;enes de consumo,
- (véase Tabla 2). Los resultados aqui .presentados son para usarse
por sectpr industrial. Es decir, para andlisis por industria y no

para el. agregado total de industrias. o S

Un andlisis de la Tabla 1 revela los siguientes hallazgos:

1. Existen industrias cuyos multiplicadores son altos, sin
embargo, dado su bajo empleo o ingreso dirgcto, el impacto
total no es tan significativb. Tomemos por ejemplo, la
industria de bebidas-no alcohblicas. En esta industria
el multiplicador Tipo I es de 5.41 que por cada empleo
directo que genera se crean en la economfa alrededor de
cuatro (4) empleos'hﬁﬁxemmm.; El empleo directo de las
firmas 936 operéndo en esta industria‘es de tan s6lo 627
empleados que al multiplicarse por 5.41 nos d§ un total

de empleo directo e indirecto de 3,392 (2,765 indirectos

627 directos). Compirese ahora este resultado con la

industria de ropa y accesorios, la cual tiene un

4gseqfin dos profesores de Pennsylvania: "To the extent that the results

of an input-output analysis in which households remain exogenous tend to
underestimate total effects, total or type II multipliers may be more
useful than simple the type I multipliers in estimating potential impacts.
However, if one is primarily interested in ranking the oifdering the saﬁxms~
for example, which sector has the largest multiplier, which has the next
largest and so on- The simple or type I multipliers are just as useful as
total or type II". Véase: Ronald E. Miller y Peter D. Blair, Input-Output
Analysis Foundations and Extensions, Prentlce-ﬂall, Inc., Englewood

Cliffs, N. J., 1985, P4gina 109.




SECTOR INDUSTRIAL

Carne y Productos de Carne

Leche y Productos de Leche
Productos Enlatades de Frutas y Vegetales
Productos de Molings de Brano
Productos de Panaderia y Reposteria
Confites, Centrales y Refinerias
Bebidas Alcoholicas y Maltas
Bebidas No Alcoholicas

Productos Miscelaneos de Alimentos
Productos de Tabaco

Productos Textiles

Ropa y Accesorics Miscelaneos
Madera y Productos de Nadera

Pape] vy Productos Relacionados
Imprenta Y Editoriales
Petroquimicas

Productos FarmacButicos

Otros Productos Quimicos

Refinerias de Petrbleo

Otros Productes de Petrfleo
Productes Pldsticos v de Goma

Cuero v Productos de Cuero

Gemento y Productos de Concjerto
Productos de Piedra, Arcilla y Cristal
Productos Prisario de Metal
Productos Fabricados de Meta]
Maquiparia Excepto Eléctrica
Maquinaria Eléctrica

Equipo de Transportacidn
Instrumentos Profesionales

Otras Industrias Manufactureras Misceldneos

TABLA I

HULTIPLICADORES DE EMPLEC E INGRESO TIPO I POR SECTOR
INDUSTRIAL, FIRMAS 936, PUERTO RICO, ANO FISCAL 1984

+ COEFICIENTE : COEFICIENTE :

DE EMPLED
DIRECTO

NULTIPLI- - COEFICIENTE

DE EMPLED CADOR DE : DF INGRESO :
DIRECTO € EMPLED DIRECTO
INDIRECTO 1P 1
6.35 1.59 0.0340
5.95 1.63 0.0640
11.42 2.26 0.6700
7.14 1.74 0.0870
0.00 0.00 0.0000
5.93 1.99 0.1171
4.45 1.87 0.0448
6.88 5.41 0.025!
14.11 1.12 0.1250
4.91 1.55 0.0541
27.18 1.25 0.1731
22.84 1.11 0.1749
19.10 1.14 0.2354
9.89 1.62 0.0675
32.21 1.15 0.3365
.23 2.10 0.0667
§.34 1.7% 0.0543
7.15 1.79 0.0624
1,10 2.74 0.0108
0.00 9.00 0.0000
24.47 11 0.2459
26.10 112 0.193%
16.27 1.3 0. 144k
0.00 0.00 n.0000
3314 1.99 n 292
14.93 1.71 0.1190
14.51 1.73 9.1093
13.94 1.37 0.1265
7.97 1.74 0.0415
15.30 1.32 9.1401
22.95 1.25 0.2115

: COEFICIENTE :
Pt INGRESO :

DIRECTE £
INDIRECTO

0.0657
0.0%69
0.144¢4
0.1255
0.0000
0.1711
0.0654
0.0954
0.1424
0.0743
0.2210
0.1967
8.2597
0.1074
0.3836
0,078
8.0838
0.0973
r.0t78
0.4000
f.2785
0.2190
0.1857
0.anog

0.0316
0.0380
0.2603

10

MOLTIPLI- -
TADOR DE
INGRESH
TP 1

1.93
1.51
2.07
1.44
0.00
.46
1.52
3.80
114
1.37
1.28
A2
.10
.59
14
.45
.54
.57
A3
.00
A3
A3
.26
.00
.24
.49
Y
.34
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multiplicador de empleo de tan s6lo 1l.1l1l. Sin embargo,
el empleo directo de las firmas 936 operando en esta
industria era:(en '1984) de 14,686 que al multiplicarse

por 1.11 nos d8 un empleo directo e indirecto de 16,301.

Potencialmente, la primera industria es m&s ventajosa,
pero en la realidad del momento la industria de mayor
empleo directo e indirecto es la mids ventajosa y adecuada
a las condiciones actuales del pafs, no importa que sus
multiplicadores sean bajos.

2. Existen industrias, cuyo empleo directo es alto y a la vez

su multiplicador es razonablemente alto. Entre estos

encontramos:
Empleo Mult. Mult.
Sector Directo Tipo I THEQII
Industrias Famacguticas 10,207 1.75 2.27
Maquinaria Excepto Eléctrica 8,206 1.79 2,15
Productos Fabricados de Metal 1,853 1.71 2.07

3. Las industrias, cuyo potencial de creacifn de empleo
indirecto e inducido es m&s alto, son las siguientes

(véase también la Tabla 2 para el impacto total).

Sector Directo Tipo I Tipo II

Confites 617 1.99 4.01

Refinerfas de Petrfleo 684 2,74 3.52

icas 1,020 2.10 3.13
Productos Enlatados de

Frutas y Vegetales 488 2.26 2.93

leche y Productos de Leche 108 1.63 2.64

Obsérvese que el multiplicador tipo II de confites es uno de los mis altos;
no asi su multiplicador tipo I. Esto se debe a la influencia de los gastos de
consumo en el primero. O sea, esta es una industria con mis eslabonamiento con

el consumidor final que con los otros sectores industriales.,



SECTOR INDUSTRIAL

Carne y Productos de Carne

Leche v Productos de Leche
Productos Enlatados de Frutas y Vegetales
Productos de Molinos de Grano
Productos de Panaderia v Reposteria
Confites, Centrales y Refinerias
Bebidas Alcokelicas y Maltas
Bebidas No Alcoholicas

Productos Misceldneos de Alimentos
Productos de Tabaco

Productos Textiles

Ropa y Accesorios Nisceldneos
Hadera v Productos de Madera

Papel y Productos Relacionades
Imprenta Y Editoriales
Petroquimicas

Productos Farmacenticos

atros Productos Quimicos

Refinerias de Petroleo

2tros Productos de Petroleo
Productos Plastices v de Goma

Cuero y Productos de Cuero

Cemento y Productos de Concierto
Productos de Piedra, Arcilla y Cristal
Productos Prisaric de Metal
Productos Fabricades de Metal
Maguinaria Evcepte Fléctrica
Maquinaria Electrica

Fquipe de Transportacion
Instrumentos Profesionales

Otras Industrias Manufactureras Miscelanees

TABLA 11

HULTIPLICADORES DE EMPLED E INGRESO TIPA I1 POR SECTOR
INDUSTRIAL, FIRMAS 936, PUERTO RICO, ANQ FISCAL 1984

: GOEFICIENTE
DE EMPLED
DIRECTO

4,00
3.66
5.05
8.1}
0.00
3.01
2.38
1.27
12.63
3.16
21.77
20.56
16.79
6.09
27.95
2.02
3.06
4.00
0.40
0.00
21.98
23.12
12.15
0.00
25,96
8.75
.12
10.14

s IR
.
[ =]
g~

ot o4
=N

[ —
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: COEFICIENTE :

DE EMPLED

. DIRECTO , -
- INDIRECTD E .

INDUCIDO

9.43
966
14.80
8.57
8.32
12.07
5.85
10.37
16.48
§.49
31.26
26.81
23.19
13.16
37.41
£.32
%.95
.23
1.41
2.54
27.87
26.94
19.87
7.55
36,42
16.02
17.47
16.90

Ty
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: COEFICTENTE

[IE INGRESD :

DIRECTO

0.0340
0.0640
0.0700
0.0870
{.0000
0.1171
0.0448
0.0251
0.1250
0.0541
0.1731
0.1749
0.2354
0.0675
0.3365
0.0667
0.0543
L0624
.610a
A0
L2469
L1938
1d£n
.0000
2924
B
1073
1285
RIS
B!
2115

S OID WD S O DD DD

S D ID D D KD D

: GOEFICIENTE
DE INGRESG :
:  DIRECTO , :
: INDIRECTO E

INMUCIDD

0.0916
0.1281
0.1730
0.1376
0.0834
0.2222
8.0802
0.1248
0.1623
0.087¢
0.2552
0.2300
0.2%4]
0.1349
0.4273
0.1143
0.0974
0.1152
0.0204
0.0290
0.3071
0.2437
n.21e?
0.0693
1.3343
0.2040
01979
01944
12
g
.2850

[ v
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HULTIPLI-
CADOR DE
INGRESO
TIpo 11

o

£ b b £ = B3 PO RO
O g T TD LA S 3
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1.47
1.32
1.25
2.00
.27
71
79
.85
.29
.0a
.24
.26
.47
.o
.36
Tl
A0
.34
Rt
R

.35
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4. Las industrias de m&s alto empleo directo, indirecto e

inducido, como ya especificamos antes, no necesariamente
posean los multiplicadores m&s altos. Entre &stas

encontramos las siguientes:
Empleo Multiplicadores

Empleo Directo de Ge
Empleo Directo e Indirectoe: Ewleo Empleo
Sector Directo Indirecto Inducido Tipo I Tipo II
Ropa y Accesorios 14686 16301 19092 . 1.11 1.30
Maquinaria Eléctrica 16292 22330 27056 1.37  1.66
Instrumentos Cientfficos 9908 13078 15556 1.32 1.57

El empleo directo, indirecto e inducido de las industrias antes mencionadas
no incluye los impactos retroalimentadores de otros sectores
("feedback effect") sobre la industria, o sea, el impacto que puede
tener, por ejemplo, un aumento en la demanda de los sectores de
servicios, agricultura y construccién sobre el empleo en la industria
de ropa y accesorios. En el caso de‘ropa‘y accesorios si se incluye
el "feedback effect”, el empleo directo e indirecto alcanza la
cifra de 21,226,0 :sea.4,925.-empleos adicionales.

La Tabla 3 . ilustra una. ordenacibén de mayor a menor de los
multiplicadores de empleo Tipo II y se compara con los multipli-
cadores de Tipo II de ingreso.

La Tabla 3 demuestra que, con excepcidn de bebidas no alcohflicas,
los multiplicadores de empleo mésalﬁx& no necesariamente coinciden
con los mis altos de ingreso. Esto implica que industrias poten-
cialmente creadoras de alto empleo no necesariamente son las que
pagan una proporcidén mis alta de salarios. Por otro lado, existen
industrias, cuya tecnologia es altamente intensiva en el uso de su

capital (crean poco empleo directo), pero la proporcién de su
ingreso (valor afiadido) que pagan en salarios es alta.
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ORDENACION DE HAYOR 4 MENOR KULTIPLICADOR
DE EMPLEO TIPQ II, SECTORES- INDUSTRIALES 936,

PUERTD RICO 1984
HULTIPLI- = MULTIPLI- :
CADOR DE :  CADOR DE
SECTOR INDUSTRIAL : EMPLEG - INGRESO
: TIPOIT : TIPG II

Bebidas Mo Alcohslicas 2.17 §,97°
Confites, Centrales y Refinerfas 4.0] 1.90
Refinerias de Petroleo 3.52 1.99
Petroquimicas 3.13 1.7
Productes Enlatados de Frutas.y Vegetales 2.93 2.47
teche y Productas de Leche ‘ 2.64 2.00
Bebidas Aicocholicas y Maltas 2.46 1.78
Carne y Productos de Carne 2.38 2.69
0tros Productos Quimicos 2.31 1.85
Productos Farmaceuticos 2.27 1.79
Papel y Productos Relacionados 2.18 2.00
Maquinaria Excepto Electrica 2.15 1.80
Productos de Molinos de &rano 2.00 1.58
Productos Fabricados de Metal 2.07 1.7t
Productos de Tabaco 2.05 1.42
Equipe de Transportacidn 1.97 i.84
Maguinaria Eléctrica 1.66 1.54
Cemento v Productos de Concierto .64 147
Instrugentos Profesionales 1.57 1.3
Productos Textiles .44 1.47
- Otras Industrias Manufactureras Misceldneos 1.41 1.35
Prodyctos Prisario de Metal 1.40 136
Madera y Productos de Madera 1.38 £.2%
Isprenta Y Editoriales 1.34 1.27
Popa y Accesorios Misceldneos 1.39 1.32
Productos Misceldneos de Alimentos 1.30 1.30
Productos Pldsticos y de Gosa 1.27 1.2
Cuero y Productos de Cuero 1.25 1.24

FUENTE: TABLA 1I
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La creaci6n de empleo indirecto va a depender de cuén

Ll

eslabonado esté& el sector con otrds sectores locales y la creacibn

de mayor empleo inducido depender&’de la ponderacién que tenga el

consumo final en las ventas totaleg del sector. O sea, una industria

con alto multiplidadbr'de empleo o ingreso Tipo II y bajo multipli-

cadores Tipo I implica que su orientacifn es mayormente a servir al

consumidor final y no al intermedio (otros sectores industriales).

Lo contrario ocurre cuando el multiplicador Tipo I es alto y la

diferencia entre el Tipo I y el‘TipO‘IIvno es significativa.

IV. IMPLICACIONES

¢Qué implicaciones se pueden derivar del andlisis de

multiplicadores que se ha llevado a cabo en este trabajo?

1.

Las industrias de mayores multiplicadores de empleo no

'son generalmente las que est&n generando el mayor nGmero

de empleos directos, indirectos e inducidos. Por ejemplo,
ropa y accesorios genera en Puerto Rico (incluyendo los
impactos retroalimentadores) alrededor de 24,000 empleos
de los cuales 14,686 son directos) y su multiplicador de
empleo es de los mds bajos. Esto implica que el multi-

plicador es un buen indicador de potencial de generacibn

de empleo, pero en realidad lo que cuenta es el nfimero

de empleos actualmente creados. No sblo estas empresas
estin creando un alto empleo en el sistema, sino que la
relacidén de salario a costo total es alta, lo que implica
que potencialmente pueden beneficiarse en mayor grado

del "wage credit" en caso de que se elimine la seccibn 936

del C6digo de Rentas Internas Federal. Ademés, de ropa y
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accesorios, otros sectores con alta relacién de salarios
a costo total (coeficiente de salario e ingreso) son:
productos enlatados de frutas.y vegetales, productos de
molinos de granos,. confiterfa y productos alimenticios
miscélaneos (atuneras, por ejemplo), productos textiles,
muebles y productos de madera, imprenta y editoriales,
productos primarios de metal y otros. Entre las industrias
con coeficiente de ingreso mis bajo se encuentran: carne
Yy productos de carne, petroquimicas, fa:mgcéuticos{
refinerfas de petr6leo, bebidas no-alcohélicés y otros.
Sin embargo, los coeficiéﬁéés de ganancia ééﬁeséoé Gltimos
son relativamente altos. Cabe la posibilidad de que ia
eliminacién de la seccién 936 afecte mis a este Gltimo

tipo de industrias, en el largo plazo.
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